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Тренинг по продажам. Технология продаж. Мастер-класс Евгения
Котова 24-25 мая 2013 года в Москве!

 {youtube}z5lz29vCoSY{/youtube}
Описание:

 24 и 25 октября 2014 года в Москве состоятся два семинара-практикума Евгения
Котова: «Высшая Лига Продаж» и «Профессиональная работа с возражениями»!

Это два взаимосвязанных тренинга, где «Профессиональная работа с возражениями»
является логическим продолжением тренинга «Высшая Лига Продаж».

У вас есть возможность посетить как один из этих тренингов, так и два тренинга
подряд, и получить уже полные данные по работе с клиентами.

Подробную информацию о тренинге «Высшая Лига Продаж» читайте по ссылке:
http://www.pg-consult.ru/images/VLP_2...

Информацию о тренинге «Профессиональная работа с возражениями» вы можете
получить по ссылке:
http://www.pg-consult.ru/images/PRV_2...

Узнайте подробнее по телефону: +7 495 792 99 62
___________________________

Продолжительность: 9:43
Владелец видео: Евгений Котов (Practicum Group)

Закажите тренинг Евгения Котова: +7 (495) 792 99 62, info@pg-consult.ru
__________________________
ПОДРОБНЕЕ: Данный видеоматериал является приглашением на регулярный
семинар-практикум Евгения Котова в Москве "Высшая Лига Продаж".

Подробнее об этом тренинге и других услугах компании Евгения Котова "Practicum
Group" смотрите на официальном сайте http://www.pg-consult.ru
__________________________
*Данное видео является собственностью Евгения Котова и компании "Practicum Group".
Т.к. данное видео находится в открытом доступе, компания "Practicum Group" не несет
ответственности за размещение его на сторонних ресурсах. Евгений Котов и компания
"Practicum Group" не разделяют мнение и взгляды физических и юридических лиц,
которые размещают данное видео и/или его часть на своих ресурсах.

Пожалуйста, при копировании любого материала с ресурса компании и/или с эмблемами
компании помните, что его копирование, полное или частичное, равно как и изменение,
полное или частичное, разрешено только с письменного одобрения Евгения Котова или
уполномоченного представителя ООО «Практикум Групп» и при указании прямой ссылки
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на сайт www.pg-consult.ru и автора материалов - Евгения Котова.
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